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Leader Européen dans l'organisation de
rencontres d’affaires pour les industries

aéronautique, spatiale et de défense.

BCl Aerospace - division aéronautique,
spatiale et défense de Advanced business
events est spécialisée dans 'organisation
de rencontres d’affaires entre décideurs

de ce secteur.

Elle organise les plus grands événements
de réseautage tels que Aeromart et Ae-
rospace Meetings en Europe, en Asie, en
Amérique et en Afrique du Nord. Elle ac-
compagne les PME et les Grands Groupes
dans la découverte de nouveaux marchés

et de ses acteurs.

Chaque année jusqu’a 6 événements
organisés a 'étranger. De 150 exposants
jusqu’a 650, de 3 000 a 15 000 rencontres
d’affaires, elle propose des événements qui
répondent parfaitement aux problémati-
ques géopolitiques et économiques, des
nouveaux programmes de développement
en Europe, Asie et Amérique grace aux
programmes paralléles de conférences,

ateliers et visites de sites industriels.

En 15 ans, la division a développé une
véritable plate-forme d’échanges et de
rencontres pour les constructeurs, les
équipementiers et 'ensemble des grappes
de sous-traitance ou fournisseurs de ser-
vices aéronautique, spatial et de défense

au niveau International.
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QU’EST CE QUE AEROSPACE MEETINGS CASABLANCA ?

AM Casablanca a pour but :

> D'offrir des opportunités de collaboration aux constructeurs,
fournisseurs de rang 1, sous-traitants, fournisseurs de

> Fournir des opportunités de développement commercial aux
fournisseurs Marocains avec le soutien des Grands groupes
et des entreprises étrangeres.

services et les groupement professionnels du monde entier. > Attirer les investissements étrangers au Maroc grace

> D’aider les grands groupes et fournisseurs de rang 1 a
développer leur chaine d’approvisionnement dans les pays

émergents.
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Vous souhaitez rencontrer
des fournisseurs et des
partenaires industriels !

| JR - ACHETEUR

VOUS INTERVENEZ DANS :

e les achats

e la sous-traitance
e la technique

e la R&D

e la production, etc.

Rendez-vous d’affaires ciblés
Par le biais d'une plate-forme interactive nos
événements permettent aux professionnels
d'identifier des contacts pertinents et
demander des rendez-vous au préalable.
Nos événements offrent un service de
rendez-vous pré-programmeés et ciblés.

BCl Aerospace établi ensuite des planning

de rendez-vous individualisés sur la base

des choix exprimés par les équipes des
achats, services technigues, production et
sous traitants. Pendant 2 jours des
rendez-vous de 40 min chacun ont lieu
entre professionnels, dans les stands daccueil
des sous-traitants.

a des projets d’'implantation et/ou de sous-traitance de
la production.
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produits ou services !
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VOUS INTERVENEZ DANS :
e les ventes
¢ le marketing,

e |e développement
de marché, etc.

CONCEPT

Des conférences | Les ateliers
de haut niveau Qu'ils soient orientés vers une technologie
AM Casablanca offre un programme ou un produit, ce sont des présentations
de conférences de haut niveau. qui donnent aux participants loccasion
Ce sont des temps forts d'‘échanges de développer leur expertise et optimiser leur
et de partage dexpériences qui permettent connaissance du marché.

de mieux appréhender les évolutions de

A= i AM Casablanca a pour objectif de combiner
lenvironnement scientifigue, technique,

de rendez-vous daffaires ciblés et la

industriel ou commercial. sensibilisation aux évolutions du secteur.
H ’ . . . . 0
Politique d’achat  Visites de sites industriels
des Grands Groupes Un nombre limité de participants aura

Ces conférences, uniquement présentées par
des grands donneurs dordres, apportent des
éléments de la stratégie et du fonctionnement
des achats des ces derniers. Cest un outil
indispensable aux fournisseurs qui souhaitent
sadapter aux changements.

lopportunité de découvrir quelques sites
industriels de la région.
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PROGRAMME

Lundi 19 Septembre

19-22 Scptembre 2011

CONTACTS

Stephane CASTET I Il
CEO
scastet@advbe.com

Sales Team

Stephanie FOYART I Il
sfoyart@advbe.com
T. +33 (0)1 41 86 41 60

Alain NcoIE Bl ==

angoie@advbe.com
T. +33 (0)1 41 86 41 51

Thomas GAYRAUD I
tgayraud@advbe.com
T. +33 (0)1 41 86 49 18

Vianney THomaAs T 1 =

vthomas@advbe.com
T. +33 (0)1 41 86 41 50

abe - Division BC| Aerospace

Organisation générale AM Casablanca - 35/37 rue des Abc
Tél. : +33(0)1 41 86 49 18 e Fax : +33(0)1 46 03 86 26
abe - SAS au capital de 50 000€ - RCS Nanterre B 515 013 506 00024

>15h -1%h:
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Mardi 20 Septembre

> 09h -12h:

> 12h15 - 13h45 :
> 14h - 18h:

> 1% :

Présentation générale du marché aéronautique
au Maroc / Conférences
Cocktail

Rendez-vous daffaires / Conférences
Déjeuner

Rendez-vous d'affaires / Conférences
Cocktail

Mercredi 21 Septembre

> 09h - 12h:
> 12h15 - 13h45 :
> 14h - 18h:

Jeudi 22 Septembre

Shéhérazade BE
sbhenelasri@advb
T.+33(0)1 41 8

Elena GRAUS
egraus@advbe.cc
T. +39 06 88 64
(cell. +39 346 32

Logistique
Amelie DUPREZ

aduprez@advbe.
T. +33(0)1 41 8¢

Communica

Fanny ALEXAND
falexandre@advb
T.+33(0)1 41 8

Rendez-vous daffaires / Conférences
Déjeuner
Rendez-vous daffaires / Conférences

Visites de sites industriels (Casablanca, Tanger)

GIMAS CONTACT

www.bciaerospace.com/casablanca



